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BAB1
PENDAHULUAN

1.1 LatarBelakang

Pendapatanmerupakansuatuhalyangsangatpentingdalammenentukan

labaataurugidarisuatuusaha,labaataurugitersebutdiperolehdengan

melakukanperbandinganantarapendapatandenganbebanataubiayayang

dikeluarkanataspendapatantersebut.Pendapatandapatdigunakansebagai,

ukurandalammenilaikeberhasilansuatuusahadanjugafaktoryangmenentukan

dalamkelangsungansuatuusaha.Pendapatanadalahkenaikankotordalamasset

ataupenurunandalamliabilitasataugabungandarikeduanyaselamaperiodeyang

dipilih pernyataan pendapatan yang berakibatdariinvestasiyang halal,

perdagangan,memberikanjasa,atauaktivitaslainyangbertujuanmencari

keuntungan.Pendapatandapatdiartikansebagaijumlahuangyangditerimaoleh

seseorangataubadanusahaselamajangkawaktutertentu.Salahsatuindikator

utamaekonomiuntukmengukurkemampuanekonomimasyarakatadalahtingkat

pendapatanmasyarakat.Indikatoryangdimaksudhanyabersangkutandengan

pendapatandanpengeluaran,akantetapiyanglebihpentingadalahmengetahui

besarnya perbandingan antara penerimaan dengan pengeluaran.Pendapatan

masyarakatsaatinimerupakanmasalahyangsangatseriuskarenapendapatan

yangdiperolehmasyarakatselaluberubah-ubahyangdisebabkanolehberbagai

faktor.Halinidapatdilihatdaridampakyangtelahterjadimaupunyangakan

munculterhadaptingkatpendapatanpetaniIndonesiadanketahananpangan

nasional.Sehinggahaliniakanmemberikandampakterhadappeningkatan
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penjualanyangmananantinyajugaberdampakterhadappeningkatanpendapatan.

Perdagangandipasartradisionalmempunyaijaringanperdaganganyang

melibatkanbanyakpedagangdalamarusbarangyangkeluarmasuk.Arusbarang

yangkeluarmasukdapatdibedakanantarabarang-barangproduksinon-pertanian

yangmengalirdaridesakekota.Parapetanitersebutmemerlukanbeberapa

pedagangdalam penyaluranperedaranbarangdagangansebelum sampaike

konsumen.Peredaranyangtersingkatadalahdaritanganseorangpetanilangsung

kepadakonsumen,haltersebuttidakadanyapedagangperantaradiantara

produsendankonsumen.

Cabaimerupakankomoditashortikulturayangsangatpentingbanyak

dikonsumsiolehmasyarakatdanmemilikinilaiekonomiyangcukuptinggibagi

peningkatanekonomirumahtanggapetani.Masalahkomoditascabaimenyangkut

fluktuasihargaselalukekhawatiranpedagang.Sangatintensifnyapeningkatan

produksicabaidisaat-saattertentuseringmenyebabkanturunnyahargacabaidi

pasaran.Halinikarenapermintaancenderungtetapdalam jangkapendek

sementaraproduksimelimpah.Melihatkenyataan tersebutmakaperanan

pemasaranmenjadisangatpentinguntukkeberlangsunganparapedagangcabaidi

pasaragarhargayanglayakdapatditerimaolehprodusenatauparapedagang.

Cabairawit(Capsicumfrutescens,L.)merupakansalahsatutanamanhortikultura

darifamiliSolanaceaeyangmemilikinilaiekonomitinggi(Cahyono,2003).Cabai

rawitdigunakansebagaibumbumasakandanbahan.MenurutRukmana(2002),

secaraumumbuahcabairawitmengandungzatgiziantaralainlemak,protein,

karbohidrat,kalsium,fosfor,besi,vitaminA,B1,B2,Cdansenyawaalkaloid
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seperticapsicinoleoresin,flavanoiddanminyakesensial.Kandungantersebut

banyakdimanfaatkansebagaibahanbumbumasak,ramuanobattradisional,

industripangandanpakanunggas.Caberawit(Capsicumannum)merupakan

salahsatujenisrempahyangseringkaliditambahkansebagaibumbumasakan

karenarasanyayangpedasmemberikankesegaran.Karenakekhasanrasanya

sehinggahampirsemuaorangmenggunakancabe.Selainsebagaibumbujuga

dapatmemberikanwarnayangamembuatorangyangmelihatberselerah.

Kebutuhansebagaibumbumemilikiindicatorbahwacabediperlukandalam

jumlah yang besar.

Padasaatinipembangunanekonomiyangberorientasipadaupaya

peningkatankesejahteraanmasyarakatmerupakansuatuhalyangsangatpenting

sehinggamutlakdiperlakukanbagimanusia,sebabpadahakekatnyamanusia

cendrungberusahmencapaisautukondisihidupyanglebihlayak.Untukitu

manusiadituntutuntukdapatmemenuhisemuakebutuhannyadalam wujud

barangdanjasa.

(Anonymous,1993) sehubungdenganitu,dalamupayauntukmemenuhi

kebutuhannyamakasalahsatucaraadalahdenganmelakukanperdaganganbaik

antarapribadi(penjualdanpembali),antaradaerahmaupunantaranegara.

Peranansektorperdagangansangatpentingkarenamemberikansumbanganyang

cukupbesarbagipenyerapantenagakerja.Sektorperdaganganmerupakansalah

satusektoryangmemegangperananyangsangatstrategisdalam rangka

pembangunanyangberwawasannusantara.Sektorinisangatapentingdalam

rangkamendukungkelancaranpenyaluranbarangdanjasagunamemenuhi
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kebutuhanbelanjasertamendorongpembentukanharga.

Pembangunandisektorperdagangandiarahkanpadaterciptanyasistem

perdaganganyangnasioanaldanmampumemperluaspasarsertamembentuk

hargadalamrangkamenigkatkanproduksidanpendapatanprodusenterutama

hasilpertaniandandagang.Sektorperdaganganperlumendapatanperhatian

khususdaripemerintahdalam upayauntukmeningkatkankesejahtraanhidup

pedagangdalamhalinipedagangcabai-rawitsehinggamerekadapatmengelola

usahanyadenganlebihbaikdanpadaakirnyadapatmeningkatkanpendapatan

parapedagang.

Kesejahteraanseorangpedagangdapatdiukurdaripenghasilannya,oleh

karenaitu faktor-faktoryang mempengaruhipendapatan pedagang harus

diperhatikansupayapendapatanpedagangstabildankesejahteraannyameningkat

sehinggakegiatanjual-belidipasartetapberjalanlancar,jumlahpedagangyang

adaakantetapbertahandansemakinbertambah.

PasarInpresmerupakanpasartradisionalsebagaipusatkegiatanekonomi

yangcukupbesardiwilayahnaikoten.PasarInpresmempunyaiaktivitas

perdaganganyangtinggidikarenakanlokasiyangsangatstrategisdanmudah

dijangkau.Pedagangyangmenjualcabairawitdipasarinpresmemerlukan

hubungansosialdenganpedagang-pedaganglainnya,pedagangmemperoleh

dagangannyaberupacabairawitdariberbagaiprodusen,sepertimemperoleh

langsungdaripetanicabairawit(wawancarapenelitidenganpedagangcabai

rawitdiPasarInpres,padaharisabtu2maret2019).
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Tabel1.1
JumlahPedagangCabaiRawitDiPasarInpresNaikotenITahun2019

Tempatpenjualan Jumlahpedagang

Kios 15

Los 55

Total 70

Sumber:PerusahaanDaerahPasarNaikotenI,(2019)

Berdasarkantabeldiatasdiketahuibahwatotalkeseluruhanpedagang

cabairawitdiPasarInpresNaikotenIsebanyak70pedagangyangterdiridari

pedagang yangmenempatikiossebanyak15 pedagangdanpedagang yang

menempatilossebanyak55pedagang.

Tabel1.2
JumlahPendapatanPerbulanDariPedagangCabaiRawitDiPasarInpres

NaikotenI

No NamaPedagang

Modal(Rp)/

bulan

Pendapatan

(Rp)/bulan

Presentase

%

1 BpkMoses 350.000 2.100.000 17

2 AmaDai 320.000 2.400.000 19

3 BpkJhonTafui 210.000 1.500.000 11

4 IbuNelcyMalo 280.000 2.700.000 21

5 IbuYulianaNdolu 210.000 1.800.000 14

6 BpkJumadi 350.000 2.100.000 17

Sumber:PedagangCabaiRawitPasarInpres,(2019)

Daritabeldiatasdiketahuibahwajumlahmodaldarisetiappedagangberbeda
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-bedabegitupuladenganpenghasilanataupendapatanyangdiperoleh.Dilihat

daritabeldiatasdiketahuibahwamodaldanhargajualsangatberpengaruh

terhadappendapatanyangdiperolehpedagangsemakinbanyaknyamodalmaka

usaha yang dibangun pastiakan berkembang,sehingga meningkatkan

pendapatan yangdiperoleh.Begitupuladenganhargajual,hargakadangpula

ditentukanolehpedagangsendiriuntukbisamendapatkankeuntunganyanglebih

banyak.

Dalammenjalankanusahanyaparapedagangcabairawityangadadipasar

InpresNaikotenIKotaKupangmenghadapipersoalanyaiturendahnyatingkat

pendapatan.Halinidisebabkanolehkemampuanmodalyangdimilkirelatif

terbatassehinggausahadagangnyapundilakukandalam jumlahyangsangat

terbatas,kurangnyaketerampilanyangdimilkiolehpedagangdalammengelola

cabairawityangtidaklakuagarmemilkinilaiekonomisyangcukuptinggidan

kurangtersedianyasaranataransportasiyangdimilkiolehparapedagangcabai

rawit.Keadaaninimenyebabkanpendapatanyangdiperolehhanyacukupuntuk

memenuhikebutuhankonsumsikeluarganya,akibatnyabahwausahnyatidak

dapatberkembanglebihbesar.

Sepertiyangsudahdiuraikanterlebihdahulu,bahwadalam memulai

sebuahusahaberdagang,salahsatuhalpalingpentingyangdibutuhkanadalah

modal.Modalmerupakanhalyangsangatpentingdalam melakukanusaha,

termasukberdagang.Modaladalahsemuabentukkekayaanyangdapatdigunakan

langsungmaupuntidaklangsungdalamprosesproduksiuntukmenambahoutput.

Modaluntukberdagangdapatbersumberdariinternalpedagangdansumberlain
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selaindaripedagang,baikituberupapinjamandaribankdanlembaganonbank.

(Dorosh,2008) adapunfaktorlainyangmempengaruhitingkatpendapatan

pedagangcabairawityaituhargajual.Dimanatingkatpermintaanakancabai

menurunkarenahargajualcabaiyangrelatiftinggi.Hargamerupakansalahsatu

bagianyangpentingdalam pemasaran,kondisinaiknyahargabahanbaku

makanankhususnyacabaisangatberdampakburukbagisemuakalangandan

sangatberpengaruhpadapendapatanmasyarakat.Hargamerupakantolakukur

suatunilaitukaryangbisadisamakandenganuangataubaranglainuntukmanfaat

yangdiperolehdarisuatubarangataujasabagiseseorangataukelompokpada

waktutertentudantempattertentu.Hargayangditawarkanakanmenentukan

keputusandarikonsumenuntukmembeliprodukataujasa(Putler,1992).Masalah

kenaikanhargaselalumembawapengaruhbagisetiapelemenmasyarakatyang

terlibatdidalamnyatidakterkecualibagiprodusen.Kenaikanhargabersifattidak

teratur,yang mengakibatkan para produsen mengalamikesulitan dalam

menghitunghargapokokproduksibarangyangdiproduksi,makamengakibatkan

prosesperhitunganhargapokokproduksitidakakuratbisaterjaditerlalurendah

ataumungkinterlalutinggi.Akibatdariketidaktepatanatauketidakakuratan

perhitunganhargapokokproduksimakamempersulitparaprodusendalam

menentukanhargajualbarangyangtelahdihasilkannya.

Kenaikanhargaadalahmasalahrumityangseringkaliterjadididalam

duniaekonomi.Kenaikan hargayang tanpadiimbangidengan kenaikan

pendapatanakanmendorongbagisebagianmasyarakatataukonsumenakan

beralih menggunakan bahan lain.Ketika harga cabaimeningkatmaka
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diindikasikanakanmempengaruhitingkatpenadapatanyangdiperoleholeh

pedagangcabai,karenasemakinbesarpendapatanyangharusdigunakanuntuk

membelibahanbakucabaisertaberkurangnyajumlahpermintaanterhadapcabai

dankonsumenakanlebihcenderungmencarikanbarangsubstitusisebagai

penggantirasapedasyangdihasilkanolehcabai,salahsatunyaadalahmerica.

Berdasarkanlatarbelakangyangsudahdiuraikandiatas,makapenulis

tertarikuntukmelakukanpenelitiandenganjudul“AnalisisPengaruhModaldan

HargaJualTerhadapPendapatanPedagangCabaiRawitDiPasarInpresNaikoten

IKotaKupang”

1.2 RumusanMasalah

Berdasaranlatarbelakangyangsudahdiuraikandiatas,makarumusan

masalahdalampenelitianiniadalah:

1. ApakahvariabelModal,HargaJualberpengaruhsecaraparsialdan

signifikanterhadapPendapatanPedagangCabaiRawitDiPasarInpres

NaikotenIKotaKupang?

2. ApakahvariabelModal,HargaJualberpengaruhsecarasimultandan

signifikanterhadapPendapatanPedagangCabaiRawitDiPasarInpres

NaikotenIKotaKupang?

3. Bagaimanagambaranmodaldanhargajualterhadappendapatanpedagang

cabairawitdiPasarInpresNaikotenIKotaKupang?
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1.3 TujuanPenelitian

Adapuntujuandalampenelitianiniadalah:

1. UntukmengetahuipengaruhvariabelModaldanHargaJualsecaraparsial

dansignifikanterhadapPendapatanPedagangCabaiRawitDiPasarInpres

NaikotenIKotaKupang.

2. UntukmengetahuipengaruhvariabelModaldanHargaJualsecara

simultandansignifikanterhadapPendapatanPedagangCabaiRawitDi

PasarInpresNaikotenIKotaKupang.

3. Untukmengetahuigambaranmodaldanhargajualterhadappendapatan

pedagangcabairawitdiPasarInpresNaikotenIKotaKupang

1.4 ManfaatPenelitian

1.4.1 Pemerintah

SebagaimasukanbagipemerintahdaerahKotaKupangagarselalu

memperhatiakannasibdankesejahteraanparapedagangcabairawitdiPasar

InpresNaikotenI.

1.4.2 PenelitihdanMahasiswa

Hasilpenelitianinidiharapkandapatbergunadanmenambahwawasan

mengenaiilmusosialekonomiyangselaluberkembangterutamamengenai

pengaruhModaldanhargajualterhadappendapatanparapedagangcabairawitdi

PasarInpresNaikotenIKotaKupang.Rekanmahasiswayangberminatuntuk

menelitimengenaipengaruhmodaldanhargajualterhadappendapatanpedagang

cabairawit.
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1.4.3 Bagipedagang

Sebagaiinformasidanmasukanuntukselalumengembangkanusahayang

adasehinggamendapatkanpendapatanyanglebih.


