
BAB V 

PENUTUP 

 

A. KESIMPULAN 

Hasil penelitian yang dilaksanakan oleh peneliti pada Unit usaha Alesha 

Jasuke yang memproduksi jagung susu keju, dapat disimpulkan beberapa hal 

sebagai berikut : 

1. Penjualan yang dilakukan oleh unit usaha Alesha Jasuke jika dilihat 

dari perhitungan penjualan pada bulan januari sebesar  Rp.24.000.000 

dengan jumlah unit 2.400, ternyata di atas angka Break Even Point 

sebesar Rp. 7.067.372 dengan jumlah 707 unit . Bulan Februari sebesar  

RP.26.600.000 dengan jumlah unit 2.660, ternyata di atas angka Break 

Even Point sebesar Rp.7.016.197 dengan jumlah 713 unit. Bulan Maret 

sebesar  RP.24.360.000 dengan jumlah unit 2.430,ternyata di atas angka 

Break Even Point sebesar Rp.7.191.572 dengan jumlah 719 unit. Bulan 

April sebesar  Rp.27.440.000 dengan jumlah unit 2.744, ternyata di atas 

angka Break Even Point sebesar Rp.7.038.690 dengan jumlah 704 unit. 

Bulan Mei sebesar  Rp.30.000.000 dengan jumlah unit 3.000,ternyata di 

atas angka Break Even Point sebesar Rp. 6.969.867 dengan jumlah 697 

unit. Bulan juni sebesar  RP.20.700.000 dengan jumlah unit 

2.700,ternyata di atas angka Break Even Point sebesar Rp.7.384.881 

dengan jumlah 738 unit . sehingga perusahaan telah mendapatkan 

keuntungan. 



2. Demikianpula dalam perhitungan Margin Of Safety (MOS), selalu 

memperlihatkan bahwa unit usaha Alesha Jasuke berada pada kondisi 

yang aman, dimana hasil penjualan produksi jagung susu keju selalu 

berada diatas nilai Break Even Point (BEP). Dimana pada bulan januari 

margin of safety sebesar 70,55%, bulan februari margin of safety 

73.62%, bulan maret margin of safety 69%, bulan april margin of safety 

74.34%, bulan mei margin of safety 76.76 %, sedangkan pada bulan 

juni margin of safety 64.32 %. 

3. Dalam perencanaan laba pada bulan januari sampai dengan bulan juni 

memperlihatkan bahwa perusahaan memperoleh peningkatan laba 

sehingga kondisi perusahaan dalam kondisi aman. 

B. SARAN  

Ada beberapa saran dalam penelitian ini antara lain : 

1. Unit Usaha Alesha Jasuke sebaiknya melakukan penjualan diatas titik 

impas, yaitu pada bulan januari sebesar Rp. 7.067.372, pada bulan februari 

sebesar Rp. 7.016.197, pada bulan maret sebesar Rp. 7.191.572, pada 

bulan april sebesar Rp. 7.038.690, pada bulan mei sebesar Rp. 6.969.867 

dan pada bulan juni sebesar Rp. 7.384.881, agar perusahaan tidak 

mengalami kerugian dan memperoleh laba sesuai yag ditargetkan. 

2. unit usaha alesha jasuke sebaiknya memastikan dengan tepat target 

penjualan, untuk memastikan pada jumlah berapa volume penjualan boleh 

turun, dari penjualan yang direncanakan tetapi tidak merugikan 

perusahaan. 
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